Startseminarier

Att silja med framgang - om att forsta
dina kunder och undetrlitta kop

For dig som dr pa vig att starta, nyligen bar startat foretag eller fortfarande kdnner dig som ny-
bliven foretagare.

Framgingsrikt foretagande bygger till stor del pa att forsta marknadens behov.
Men ofta beh6vs det mer. Du maste ocksé ha kunskap om dina kunders motivat-

ion att képa och vad som avgér om kunderna képer.

Seminariet ”Att silja med framging” ger dig kunskap och inspiration om hur du
kan arbeta effektivt med din marknadsféring och forsiljning. Nér du kan fa kun-
den att forsta sitt behov och du vet hur mycket tid och resurser maste du ligga ned
per vunnen order, da har du bittre férutsittningar att lyckas med ditt féretagande.
Kort sagt handlar det om hur du kan gora det enkelt f6r kunden att kopa av dig.

Efter seminariet har du kunskap och verktyg f6r att dina kunder ska forsta hur dina
tjanster/produkter kan gora skillnad £6r kunden.

Vi pa Almi har linge arbetat nira Sveriges smaféretagare och det har gett oss en
fantastisk insyn i hur det dr att driva foretag. Det har ocksa lirt oss en hel del om
vad som behévs for att lyckas som foretagare. Vira startseminarier bestar bade av
inspiration och nyttig information. Men det som kommer att tillféra dig mest, dr vi
sikra p4, dr dialogen med andra fOretagare i samma situation. Seminarierna ger
stort utrymme till att diskutera mojligheter och utmaningar med andra entreprend-

rer. Lat oss ta dig ndgra steg ndrmare ett lingsiktigt 16nsamt och vixande foretag..

Om startseminarierna

Seminarierna leds av Almis erfarna radgivare. Under deras ledning blandas inform-
ation och diskussion under seminariets gang. Du far konkret kunskap och anvind-
bara tips inom olika dmnesomraden. Du fir ocksé inspiration genom att lyssna till

andra entreprendérers erfarenheter.

Startseminarierna dr en serie om 5 seminarier. Seminarierna har tagits fram for att
bilda en helhet, du bér ddrfér bérja med att deltaga i det f6rsta seminariet ”Du och
ditt foretag”. Men det gar ocksa att enbart deltaga pa de seminarier som sarskilt in-
tresserar dig. Seminariet ”Att kopa foéretag” dr enbart for dig som har sidana fun-

deringar.

e Du och ditt féretag — om att ga fran idé till affirsmodell.

e Rikna pi din affdrsidé — om ditt féretags viktiga ekonomiska samband och

nyckeltal.
e Att silja med framging — om att forsta dina kunder och underlitta kép.

e Att vaxa — om att tanka tillvaxt redan frin start.

ANMALAN:

Se kalendern pd almi.se nir semi-
narierna halls i din region. Har
hittar du ocksa lank till anmalan.

FORBERED DIG

Infor seminarierna 4r det bra om
du har funderat igenom fragorna
i Lean Canvas modellen.

PRIS

Alla startseminarier ar kostnads-
fria. Men vi debiterar 250 kr om
du efter anmalan uteblir utan att

ha limnat dterbud.

KONTAKT
Chatta med oss pd almi.se
Kundtjinst, 6ppettider: 09:00-

12:00, 13:00-16:00. Telefon:
0771-55 85 00 (menyval 2).




Startseminarier

o Att kbpa féretag — om vad du bor tinka pa infor ett foretagskop.

Verktyget Lean Canvas anvinds i mdnga av vira seminarier. Lean Canvas ir ett bra
verktyg for att finga och precisera din affirsidé.

Syfte

Att seminariedeltagarna ska fa 6kad kunskap och inspiration. Seminarierna ska bi-
dra till personlig utveckling och ge handlingskraft att ta nista steg. Deltagarna ska
ut6ka sina nitverk och skapa nya kontakter med entreprendrer och specialister.

Almi dr en helhetslésning for tillvixtforetag. Efter avslutade seminarier finns moj-
lighet till fortsatt stéd av Almis radgivare under hela din tillvixtresa. Ju stérre pot-
ential fOr tillvaxt ditt foretag har, desto mer resurser kan Almi satsa.
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